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POSLOVNA STRATEGIJADO 2030. GODINE

Tezista ,,Austrotherm International® u ovoj deceniji.

INTERVJUI SA PARTNERIMA
Predstavljamo preduzeca ,,POBEDA MIT* (Ni3) & ,,BETA B“ (Novi Sad).

NOVE INVESTICIJE

Fabrike u Austriji (Purbah) i u Srbiji (NiS) dobijaju novo, modernije ruho.
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Postovane Citateljke, poStovani €itaoci,

Grupacija ,,Austrotherm International” je usvojila poslovnu strategi-
ju do 2030. godine. U ovom broju magazina prezentujemo u najkra-
¢em pet stubova te strategije, koje treba posmatrati i kao naSe priori-
tete u nastupu na trZistu do kraja ove decenije.

Trgovci gradevinskim materijalima su na3i najbitniji poslovni partne-
ri. U ovom broju ,,AUSTROtimes“-a Vam predstavljamo dva uvaZzena
partnera iz razlicitih regiona Srbije - preduzece ,,POBEDA MIT“ iz Ni3a,
odnosno ,,BETA B“ iz Novog Sada.

Tehnicko savetovanije je nesto Sto praktikujemo ne samo u nasem
svakodnevnom poslovanju, nego redovno i na stupcima ovog maga-
zina. Procitajte i u ovom broju ,,AUSTROtimes*“-a neka od pitanja po-
stavljenih na8em konsultantu za primenu i ugradnju proizvoda, kao i
adekvatne odgovore naSeg arhitekte.

Roma Company je nas najveci distributer u Srhiji i preduzece koje ove
godine slavi veliki jubilej - 30 godina postojanja i uspe3nog poslova-
nja. UvaZenom poslovnom partneru smo tim povodom dali prostor u
nasem magazinu za prezentaciju autorskog teksta.

Nove reference su stalna rubrika u magazinu. U ovom broju dominira-
jureference u Beogradu, a prezentujemoipojednuizValjevai Pirota.

,»Ski Opening 2021 na Jahorini je u decembru prosle godine bio po-
vod da se sa naSim partnerima ponovo okupimo i druZzimo na,,produ-
Zenom“vikendu kojim je otvorena tamosnja skijaska sezona.

Velika investicija u austrijskom Purbahu nije bitna samo za nasu
»majku“ kompaniju Austrotherm GmbH, ve¢ i za Citavu grupaciju.
Nasa XPS-fabrika ée biti proSirena, dodatno modernizovana i postace
jos vecizamajac za jos uspesnije poslovanje grupacije.

Nasa fabrika u Nisu je specificna, jer se u njoj obavlja proizvodnja i
XPS-i EPS-termoizolacije. Upravo se zavrSavaju radovi na optimizaciji
i povecanju XPS-proizvodnije, a u isto vreme je izgraden i dodatni pro-
izvodni i administrativni prostor. Sem toga, u NiSu uskoro zapocinje i
proizvodnja novog panela za podno grejanje (Austrotherm PPG).

ZelimVam prijatne trenutke u ¢itanju Vadeg i naseg ,AUSTROtimes“-a.

Vlasnik, izdavac i distributer:

Austrotherm d.o.0. - SRB-14000 Valjevo,
Mirka Obradovic¢a bb. - Tel: 014 / 291310,
291311, 291312 - Faks: 014 / 291313
office@austrotherm.rs - www.austrotherm.rs
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za marketinsko-tehnicku podrsku - SRB-11030 Beograd, ArcCibalda Rajsa 27
Tel: 011 / 236 92 80 - Fax: 011 / 236 92 81 - E-mail: office-beograd@austrotherm.rs

Kontakt osobe: Vladimir Cuji¢ (dir. marketinga) i Jelena Vukojevi¢ (marketing asistent)

Nasa strategija do 2030. godine

Postavili smo pet stubova strategije na
nivou grupacije, a time automatski i u
Srbiji, u toku ove decenije. U toku je
upoznavanje svih nasih zaposlenih sa
smernicama ove strategije, a u najkraéem
te smernice predstavljamo i ¢itaocima
»AUSTROtimes”-a.

Trgovci - nasi najbitniji poslovni partneri

Trgovci gradevinskim materijalima su
struktura u bransi bez Cijeg uspesnog
rada nas poslovni napredak ne bi bio mo-
gué. Zahvalnost im pokazujemo i na ovaj
nacin, redovno ih prezentujuci u svakom
broju naseg magazina.

Nove investicije su uvek pozitivni signali

Te pozitivne signale na3a grupacija emituje
i u Austriji, gde je u toku velika investicija

u nasoj prvoj i najvecoj XPS-fabrici, ali i

u Srbiji, gde belezimo znacajne novine u
fabrickom postrojenju u Nisu.

Uvodnare¢ //Sadrzaj // Impresum

Tema broja
Poslovna strategija ,,Austrotherm International” do 2030. godine

Intervju sa nasSim partnerom/trgovcem
Intervju sa vlasnicima preduzeca ,,Pobeda MIT*

Tehnicko savetovanje
Strucni saveti konsultanta za primenu i ugradnju nasih proizvoda

Autorski prilog
Roma Company o sebi, povodom jubileja
(30 godina postojanja preduzeca)

Referentni objekti Austrotherm d.o.o.
Predstavljamo Vam naSe nove reference

,,Ski Opening 2021” - Jahorina (BiH)
DruZenje sa partnerima na otvaranju skijaSke sezone 2021-2022

Razgovor sa nasim partnerom / trgovcem
Intervju sa Igorom Cabrilom, preduzece ,,BETA B” (Novi Sad)

Austrotherm International
Velika investicija u XPS-fabrici u austrijskom Purbahu

Austrotherm Srbija
Fabrika u NiSu sa dodatnim proizvodno-administrativnim prostorom

Panel za podno grejanje (Austrotherm PPG) - novih dimenzija i sa
novim dizajnom pakovanja

predstavniStvo Beograd, kancelarija Dizajn i produkcija:
Nowax SRB-11050 Beograd,
Krizaniceva 38 - Tel: 063 / 214276

office@nowax.rs
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AUSTROTHERM INTERNATIONAL

Nasa poslovna strategija
do 2030. godine

Rukovodstvo grupacije ,,Austrotherm International“ je izradilo poslovnu strategiju koja do kraja ove decenije
treba da nas dovede do zacrtanih ciljeva. Sve nacionalne Austrotherm-kompanije u Evropi su dobile nalog
da u toku prve polovine ove godine smernice te strategije prezentuju kako zaposlenima u obimnijoj, tako i
zainteresovanom ,,spoljnom svetu“ u jednoj saZetijoj formi. Za ovo poslednje, koristimo i ovaj broj nasSeg
magazina...

Gemeinsam
bauen wir
visionzozo die Zukunft!

Prezentujemo Vam odabrane slajdove iz naSe eksterne prezentaci-
je, na kojima Cete prepoznati pet glavnih stubova nase strategije,
kao i pojedinacne glavne ciljeve za svaki od njih.

Za sve naSe zaposlene smo izradili posebne broSure posvecene
ovoj temi. Jedna interna prezentacija naSim zaposlenima je ve¢
odrZana — poslovnom rukovodstvu Austrotherm d.o.o, kao i oni-
ma koji su u preduzeéu zaposleni u sektorima spoljne prodaje,
tehnicke podrske i marketinga. Slicna prezentacija ¢e se u nared-
nim mesecima odrZati i za sve druge zaposlene u Valjevu, NiSu i
Srbobranu. Takode éemo sprovesti i mere brendiranja svih nasih
poslovnih prostora (proizvodne lokacije) i prostorija (kancelarije) u
Srbiji - postavljanjem odgovarajucih poruka na zidnim plakatima /
panoima, koje zaposlene treba da podsticu da se u svom svakod-
nevnom obavljanju posla pridrZavaju svih onih mera koje vode ka
strateSki definisanim ciljevima preduzeca i Citave grupacije u na-
rednim godinama. U nekim drugim evropskim drZavama u kojima
grupacija posluje, te mere brendiranja su ve¢ uspesno sprovede-
ne, pa ¢e nam posluZiti kao dobar primer iz prakse da nesto sli¢no
i mi uspedno obavimo.
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AUSTROTHERM INTERNATIONAL

STRATESKI PROJEKAT

Nasa poslovna strategija
do 2030. godine

Zivotna sredina
Glavni cilj

Smanjenje naseg

ugljeni¢nog (CO2) otiska
po proizvedenoj jedinici
za -30% do 2030. godine

Zaposleni
Glavni cilj

Zelimo da zadovoljstvo nasih
zaposlenih kontinuirano raste
do 2030. godine.

Inovacija
Glavni cilj

Zelimo godisnje najmanje 1
nov proizvod ili uslugu da
razvijemo i uvedemo
(specifi¢no za svaku drzavu)

susrrafim

Nas strateski projekat el

Misija

Misija opisuje put i nacin na koji mi
Zelimo da postignemo nasu "viziju
2030." odnosno ciljno stanje.

> 7ivotna sredina

> klijenti
Primena mera za pet stubova treba > Zda pOS|e ni
do 2030. da nas dovede do pozicije

najodrzivijeg proizvodada izolacionih > inova Cija
materijala u Evropi. .
> efikasnost

Klijenti

Glavni ciljevi
> Povecanje stepena zadovoljstva nasih klijenata
> Best-in-Class kvalitet proizvoda i usluga

> Poslovni rast kroz konsekventu orijentaciju ka
klijentu

susrrafifm

Inovacija
Polazna situacija

Austrotherm je poslednjih
godina razvio i uveo uspesne
nove proizvode / usluge.

Tim putem Zelimo snazno da
nastavimo i u jo$ vecoj meri
da ga razvijamo.

Efikasnost
Glavni cilj

Godisnje povecanje nase
produktivnosti za +4% do
2030.* godine

(*) Poredenje sa preradivatkom industrijom u Nematkoj 2009-2019:
Povecanje efikasnosti +2,2% godisnje
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INTERVJU

Vise od Cetvrt veka pravog
porodicnog preduzetnistva

Preduzece ,,POBEDA MIT d.0.0.“ je jedan od naSih najbitnijih poslovnih partnera u jugoistocnoj Srbiji.
Saradujemo uspesno joS od 2005. godine, a ta saradnja je iz godine u godinu bivala sve obimnija, kvalitetnija
i uspesnija. To je i viSe nego dovoljan razlog da partneru iz NiSa poklonimo duZnu paZnju i prostor u naSem

kompanijskom magazinu.

Austrotherm d.o.0. postoji u Srbiji od 2001, domaci proizvodac
je od 2003, a od 2005. godine moZe da se podici sa Cak tri proi-
zvodne lokacije u zemlji, od kojih je ona u NiSu izuzetno bitna i
posebna — pre svega zato 5to se samo u toj fabrici proizvodi na3a
i EPS- (stiropor), ali i XPS-termoizolacija (ploce od ekstrudiranog
polistirena). Iste te godine (2005.) kada smo preuzeli do tada kon-
kurentsku fabriku u NiSu, nasa kuca je uspostavila saradnju i sa
preduzeéem ,,POBEDA MIT“ d.o.o0. iz istog grada. To je na neki na-
¢in bilo i logi¢no, s obzirom da je rec o trgovcu gradevinskim ma-
terijalima koji je i pre toga vaZio kao neko ko na svojim prodajnim
mestima ima izuzetno puno artikala, za sve vrste i faze grubih i za-
vrénih gradevinskih radova.

Uzrecica,,Idi u POBEDA MIT, oni imaju sve“, koju cesto moZete Cuti
u NiSu kada se raspitujete o nabavci gradevinskih materijala i ar-
tikala, nije nastala tek tako. Ona je posledica Cinjenice da u ovoj
kuéi moZete naci preko 25.000 artikala (!).

Vlasnici ovog porodi¢nog preduzeca iz NiSa su supruznici Violeta i
Miroslav Stojanovic. Obavili smo razgovor sa njima dvoma, trudeci
se da saznamo Sto viSe i da njihovo prediuzetnistvo Sto viSe pribli-
Zimo nasim citaocima.

»AUSTROtimes*“: Gospodo Stojanovi¢, od kada VaSe preduzece
postoji na trzistu? Zamoli¢emo Vas na pocetku za jedan kraéi port-
folio preduzeca.

Violeta Stojanovic: Postojimo od 15.01.1996. godine, kada smo
suprug i ja najpre registrovali STR “Pobeda”. Preimenovanje i pre-
registrovanje preduzeéa u ,,POBEDA MIT“ d.o.0. je usledilo u ok-
tobru 2010. godine i od tada poslujemo pod tim imenom. Bavimo
se trgovinom termoizolacionim i hidroizolacionim materijalima,
nudimo kompletan fasadni program, a tu su i gips, keramika, ra-
sveta, sve za vodovod i kanalizaciju itd. Imamo dva prodajna me-
sta — osim centrale u niskom naselju “Brzi brod” (Bulevar Cara
Konstantina, na putu za Nisku Banju), tu je i manja radnja u naselju
“Nikola Tesla”, na putu za GadZin Han. Danas zaposljavamo 5o0-
ak radnika, a njihovo radno iskustvo je u proseku izmedu 15 i 20
godina rada, 5to znaci da je re€ o ljudima koji su u meduvremeno
veoma upuceni u posao, sa obimnim radnim iskustvom.

AUSTROtimes br. 38 / april 2022.

»AUSTROtimes“: Gospodine Stojanovicu, Vi ste porodi¢no predu-
zece u pravom smislu te reci?

Miroslav Stojanovic: Da, to je zaista tako. Imamo dve ¢erke (Mirja-
na Jemovié i Tanja Zlatkovic) koje su potpuno ukljucene u poslova-
nje nasSeg preduzeca, a u njega su one veoma uspesno ukljucile i
svoje supruznike, tj. nase zetove NebojSu Jemovica i Milana Zlat-
kovi¢a. Mirjana u racunovodstvu, a njih preostalih troje u proda-
ji, kako vreme prolazi, sve viSe preuzimaju kontrolu u obavljanju
posla, a nas dvoje starijih im to sa zadovoljstvom prepustamo, s
obzirom da se svakodnevno uveravamo da imaju znanja i uspeha
utome Cime se bave.

»AUSTROtimes*: Kad je uspostavljenaizapocela Vasa saradnja sa
nasom kuéom?

POBEDA MIT

POBEDA MIT d.o.0. Tel:
Bul. Cara Konstantina bb
18000 Nis

+381 (0)14 4541448
Email: office@pobeda-mit.com
Web: www.pobeda-mit.com
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Violeta i Miroslav Stojanovié



INTERVJU

Violeta Stojanovi¢: Mi smo sa
trgovinom stiroporom zapo-
Celi joS pre VaSeg preuzima-
nja fabrike u NiSu, dakle i pre
nego 5to je Austrotherm d.o.o.
postao dominantan proizvo-
dac termoizolacije na trzZistu
jugoistocne Srbije. Kada ste
te 2005. godine preuzeli fabri-
ku u NiSu, nista logicnije nije
bilo nego da nam se poslovni
interesi podudare i to se ubrzo
i desilo.

,»AUSTROtimes*“: Da li ste kao
preduzeée poslovno aktivni
samo u NiSu, samo na svojim
prodajnim mestima, ili i van
njega?

Miroslav Stojanovic: Ni$ jeste

centarnaSih poslovnih aktivnosti, ali robu isporucujemo prakticno
u celoj jugoistocnoj Srbiji — od Pirota, Dimitrovgrada, preko Bele
Palanke, pa do KnjaZevca, Vranja itd. Trenutno raspolazemo savoz-
nim parkom kojeg ¢ine 1 kamion, 4 kombi vozilai 1 ,,pick up“, sto
e reci da u odredenim slucajevima i po dogovoru robu isporucu-
jemo ina gradilista, odnosno na kuéne adrese privatnih kupaca.

»AUSTROtimes*: Cilj naSeg razgovora sa Vama jeste da Vas pred-
stavimo generalno, ali i kao naSeg direktnog partnera u prodaji
nasih proizvoda. Iz tog razloga éemo se sada koncentrisati na ter-
moizolacione materijale. Kada je u pitanju ono Sto mi proizvodi-
mo (EPS- i XPS-termoizolacija), da li smo mi danas Vasi jedini ili
»5amo* glavni dobavljaci takvog tipa materijala?

Violeta Stojanovié: MoZete slobodno da napiSete da ste nam je-
dini dobavljac. Istine radi, u redim prilikama se deSava da neke,
minorne koli¢ine jednog ili dva druga proizvodaca budu takode
prisutne na nasim prodajnim mestima, ali to je viSe izuzetak nego
pravilo, a posledica je naSeg poslovanja u kojem nekada odlu¢imo
da prihvatimo i poslovanje na bazi kompenzacije, pa se u toj kom-
penzacionoj robi nade i neki stiropor drugog proizvodaca. Nudite

Centralno prodajno mesto i upravna zgrada

nam sigurnost kvalitetnom logistikom i tacnom i preciznom ispo-
rukom, pa je to, uz kvalitet Vasih proizvoda, glavni razlog zasto
smo se opredelili da poslujemo prakticno samo sa Vama — uprkos
Cinjenici da, kada je stiropor u pitanju, u nasoj zemlji postoji i 10-
ak drugih, manjih proizvodaca.

»AUSTROtimes“: Miroslave, moZe li se na VaSim prodajnim mesti-
ma svaki dan pronaci na$s fasadni stiropor debljine recimo 12cm?

Miroslav Stojanovic: Jasno mi je na 3ta ciljate. Da ste mi to pitanje
postavili pre deset ili petnaest godina, odgovor bi bio odrecan. Da-
nas su ploce fasadnog stiropora debljine 1ocmiili 12cm standardna
roba na nasim prodajnim mestima i kupci ih traZe sve ¢e3ce. Mno-
go se u medijima prica o energetskoj efikasnosti, o potrebi Stednje
energije, pa je to sigurno uticalo na ovakve trendove. Dodamo li
tome i Vase aktivnosti na promociji veéih debljina ugradene termo-
izolacije, aktivnosti koje mi kao partneri u prodaji svakako podr-
Zavamo, dolazimo do ovih cinjenica koje nam svima pogoduju. Tu
mislim i na krajnje kupce, jer e cene energenata ubuduée sigurno
stalno da rastu, ¢ak potpuno nezavisno od ovih trenutnih ratnih
deSavanja u svetu.

»AUSTROtimes*: Fasadni stiropor jeste nas ubedljivo najprodava-
niji artikal, ali mi imamo i drugih tipova stiropora kao termoizola-
cije, zatim proizvoda od stiropora za posebne namene, kao i ,set“
razli¢itih plo¢a od ekstrudiranog polistirena (XPS). Sta moZete da
nam kaZete o tim proizvodima, ima li neke koje biste posebno ista-
kli kad je prodaja u pitanju?

Miroslav Stojanovic: ZadrZzacu se najpre na fasadi. Va3 sivi fasadni
stiropor (Austrotherm EPS AF PLUS) mine prodajemo puno, ali smo
primetili da upite za njega postavljaju uglavnom ljudi koji Zive i
rade u inostranstvu, pa ovde provode svoje odmore koje koriste
i za gradnju ili sanaciju svojih kuéa. MoZda je ovaj proizvod malo
preskup za lokalno stanovniStvo, mada sa druge strane i nudi
veli stepen energetsake ustede od ekvivalentnog belog fasad-
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Proslava jubileja - 25 godina preduzec¢a POBEDA MIT

nog stiropora. Svakako su ruZi¢aste XPS-ploce one po kojima ste
Vi prepoznatljivi na trZistu. Pozdravljam Vasu odluku da izmenite
obeleZavanje na ovim plocama — meru koju ste sproveli kako biste
eliminisali svaku sumnju da li je re¢ o Vasim proizvodima, s obzi-
rom da su se pojavile iz okruZenja Srbije neke ploce slicne boje, a
koje su po kvalitetu neuporedive sa Vasim proizvodima. Primecu-
jem dai dalje postoje kupci koji ne poznaju glavne razlike izmedu
XPS- i EPS-ploca, ali se trudimo da svakog takvog kupca pre kupo-
vine pravilno informiSemo. Istakao bih i montu (Austrotherm AMK)
i panel za podno grejanje (Austrotherm PPG) koje proizvodite u
Ni&u, jer i njih individualni kupci €esto traZe. Sto se ti¢e plo¢a za
podnu zvuénu izolaciju (Austrotherm EPS T650), za njih vazi isto
ono 5to vaZi i za koso seceni stiropor za ravne krovove — isporucu-
jemo ih samo po posebnim upitima, a oni su uglavhom vezani za
objekte u izgradniji, Sto znaci da takve upite i narudzbe imamo od
gradevinskih investitora ili od izvodaca radova. Ipak, nasa prodaja
se uglavnom bazira na individualnim kupcima.

»AUSTROtimes*: Violeta, da li i kako je korona uticala na Vase po-
slovanje u prethodne dve godine?

Violeta Stojanovic: Korona jeste negativno uticala na poslovanje
i na promet nase kuce, ali ne toliko drasti¢no. Mislim da je nasa
bran3a ¢ak dobro pro3la u pore-
denju sa nekim drugim branSama
kao Sto su ugostiteljstvo, hoteli-
jerstvo itd. Sigurno da su oni prvi
meseci pandemije 2020. godine,
mislim na prolece te godine, pred-
stavljali jedan poslovni 3ok, ali se
kasnije sve to stabilizovalo i radili
smo koliko-toliko normalno. Cinje-
nica je da se gradevinski radovi u
velikoj meri izvode na otvorenom
prostoru, da tu nema grupisanja
i direktnih kontakata medu puno
ljudi, Sto svima nama sigurno po-
goduje.

o

.i
i
)

»AUSTROtimes*“: Da li ste imali
upita za kupovinu nasih proizvoda
preko kredita za povecanje ener-
getske efikasnosti? Verovatno su

AUSTROtimes br. 38 / april 2022.

INTERVJU

Vas kontaktirale banke koje su ukljuc¢ene u taj program GEFF-a, s
obzirom da smo im dali i VaSe podatke, kao naseg bhitnog poslov-
nog partnera iz Nisa?

Violeta Stojanovic: Da, imali smo upita kupaca i nekih realizacija,
mada ne u nekom ve¢em obimu. Kako ¢ujem, to nije zbog toga Sto
ljudima manjka interesovanja, ve¢ zato Sto je taj fond prethodne
godine bio mali i brzo je potroSen. Nadamo se da ¢e takvih i sli¢-
nih fondova biti ubuduée sve vise, da ¢e oni dodatno pospesiti
energetski efikasnu gradnju. Kupcima itekako znaci da mogu Vase
i slicne proizvode da kupe na 24, 36 ili cak i do 60 mesecnih rata
(5 godina), a ako sam dobro informisana to se jo3 onda, “ukrsta-
njem” subvencija i minimalnih bankarskih kamata, svede na skoro
beskamatni kredit. To puno znaci ljudima u Srbiji, posebno onima
na jugu Srbije, koji uglavnom nemaju veliku kupovnu mo¢.

»wAUSTROtimes*: Na kraju, recite nam jo$ da li ste zadovoljni sa-
radnjom sa nama? Sta bismo jo§ mogli, po Vama, eventualno da
poboljSamo u nasom radu i nastupu na trzistu?

Miroslav Stojanovic: Izuzetno smo zadovoljni, a u prilog tome go-
vori i duZina i intezitet naSe saradnje. Ne bih imao 3ta drugo da
dodam, osim da istaknem Zelju da ovako nastavimo i ubudude.

Violeta Stojanovic: Ja sam ve¢ pohvalila Vasu logistiku, a zadovolj-
ni smo i sa VaSom prodajnom sluzbom, odnosno predstavnikom
za ovaj region koji nas redovno obilazi i uvek nam je ljubazno na
usluzi. Kada radite sa ljudima, a mi radimo sa ljudima, to je jako
bitno. Ako imam ve¢ moguénost da neSto predloZzim, moZda da u
nekom narednom periodu, kada ova pandemija bude nepovratno
otisla u proslost, okupimo izvodace radova koji se snabdevaju kod
nas, pa da organizujemo jedan seminar na temu pravilne primene
i ugradnje Vasih najbitnijih proizvoda. Gledali bismo da tu budu
prisutni i ljudi iz naSe kuée koji direktno prodaju VaSe proizvode,
daioni saznaju nesto novo, a sigurno da i dalje ima stvari, detalja
sa kojima bi mogli jos bolje da se upoznaju.
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Na pisma odgovara:
Sava MiloSevi¢, masterinZ. arh.
konsultant za tehnicka pitanja

Roden je 1964. u Beogradu, gde
se u potpunosti Skolovao, sve
do sticanja zvanja diplomirani
inZenjer arhitekture (danas ma-
ster inZenjer arhitekture), nakon
uspesnog zavrsetka studija na
Arhitektonskom fakultetu Uni-
verziteta u Beogradu.

Svoja prva profesionalna, rad-
na iskustva Sava je sticao u
preduzeéima,,CEP” i ,,EKO PLAN”
(kao projektant saradnik), da bi
zatim u kompaniji ,,VIZANTIN ART
CENTAR” zauzeo poziciju glavnog
projektanta i Sefa biroa. Nakon
toga prelazi u Arhitektonsko-
tehnicku Skolu u Beogradu, gde
je bio zaposlen kao profesor vise
struénih predmeta, a nakon toga
i pomocénik direktora ove strucne
obrazovne ustanove.

U kompaniju Austrotherm d.o.o.
Sava dolazi u leto 2006. godine
i od pocetka svog rada pa do
danas se bavi konsultantskom
delatnoséu, pruZajuéi tehnicku
podrsku (vezanu za pravilnu pri-
menu i ugradnju proizvoda ,,Aus-
trotherm”) onim ciljnim grupama
na koje je u svom radu najviSe
usmeren, a to su - investitori,
projektanti i izvodaci radova.
Pracenje objekata u novograd-
nji i termicka sanacija od ranije
postojecih objekata, odnosno
konstantno obogacivanje liste
nasih referentnih objekata u tom
smislu je takode deo svakodnev-
nih zaduZenja Save MiloSevica.

Imate li i Vi pitanje nas?
PiSite nam, potraZite savet!

Austrotherm d.o.o.
predstavniStvo Beograd
SRB - 11030 Beograd
Arcibalda Rajsa 27

sava.milosevic@austrotherm.rs

Nase strucno lice
odgovara na pitanja u vezi
sa primenom i ugradnjom
nasih proizvoda

Goran Prijovic: Letos je terasa na spratu objek-
ta u kojem Zivim postala deo stambenog pro-
stora. Ozidana je blokom debljine 20cm, iz-
malterisana sa obe strane, a spolja je stavljen
stiropor debljine 5cm. Donja ploca, debljine
25cm (monta, beton), izradena je jo3 pre 25
godina. Sa spoljne strane je postavljen stiro-
por debljine 8cm, a sa unutrasnje strane lami-
nat. Sada se na lajsnama laminata poljavljuje
kondenzacija. Lajsne pocinju da budaju, a to
se deSava i sa zidovima u podrucjima gde je
slabija cirkulacija vazduha. Mislio sam da ¢cu
postavljanjem stiropora debljine 8cm reSiti
problem, jer sam u podrumu na plafonu pre
par godina stavio postavio stiropor debljine
5cm i tamo taj problem nemam. Zanima me da
li bi neka folija i stirodur ispod laminata mogli
da reSe moj problem? Ako ne, postoji li neko
drugo reSenje koje ne iziskuje radove koji nisu
bas preporucivi pri ovim zimskim vremenskim
uslovima?

Sava Milosevi¢: Spolja se pojavio tzv. ,,hladan
most“, tj. mesto na fasadi (na spoju fasadnog
zida na kojem imate 5cm stiropora sa plo¢om
ispod koje imate stiropor debljine 8cm) sa ter-
mo prekidom. Na tom mestu prolazi hladan
vazduh, na unutrasnjoj strani imate topao vaz-
duh, pa se tacno na mestu gde je lajsna javlja
kondenzacija. Trebalo bi da taj deo izolujete i

PRIMER TOPLOTNOG MOSTA ELIMINISAN TOPLOTNI MOST

Spolja Unutra

Austrotherm EPS

Austrotherm EPS

Y
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Austrotherm EPS

Austrotherm EPS

da tako eliminiSete termo prekid. Najpre skini-
te postojeéi laminat. Ispod laminata svakako
stavite nasu XPS-plocu (koju Vi zovete ,,stiro-
dur“) minimalne debljine 2cm-3cm, pa na ter-
moizolaciju umesto postojee postavite novu
foliju, a na kraju ,,vratite“ laminat. Sto se tice

postojece budi na zidovima, to Cete reSiti tako
da viSe, tj. CeSce provetravate prostor. Nadam
se da sam uspeo da Vam pomognem.

Goran Miletié: Zelim da ugradim najoptimalniju
fasadnu termoizolaciju na novom objektu, cija
izgradnja se planira u Beogradu, pocev od ovog
proleca. Koja je to optimalna vrsta i debljina
stiropora koju biste mi preporucili? Prodavci
na stovaristima mi, naravno, uvek preporucu-
ju Sto deblju termoizolaciju, ali poSto imamo i
velike staklene povrSine, a deo energije odlazi
kroz plafon, zanima me sledeée: Ako sa stiro-
porom debljine 10cm dobijam neku efikasnost
0d 100%, da li stiropom debljine 20cm dobijam
200%, odnosno duplo intezivnije grejanje pro-
stora, a samim tim i duplo ve¢u ustedu troSkova
grejanja? Ili pak u praksi dobijamo 10-15% vecu
energetsku usStedu, za duplo veéi inicijalni tro-
Sak za nabavku termoizolacionog materijala?

Sava MiloSevi¢: Kada je u pitanju debljina ter-
moizolacionog sloja, generalno vazi pravilo
,5to deblje, to bolje”, tako da je to Sto po pra-
vilu Cujete od prodavaca na stovariStima pot-
puno ispravno. Zbog toga u zapadnoj Evropi,

dakle u ekonomski najrazvijenijim zemljama,
imate sve viSe gradevinskih objekata koji spa-
daju u niskoenergetske, ili cak pasivne kuce
— sa izuzetno jakim, debelim slojevima termoi-
zolacije (3ocm pa i 4ocm!) - oko temelja, ispod
podova, na zidovima i u krovovima. Velika je
razlika da li na fasadu postavljate stiropor de-
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bljine 10cm ili 20cm. Tu mislim na termoizolacioni efekat. Kada je
u pitanju trosak, nemojmo zaboraviti da postavljanje duplo jaceg
termoizolacionog sloja ne znaciiduplo vecitroSak za Vas kadajeu
pitanju celokupna investicija. Ako pricamo o uobicajenoj, tzv. ,,de-
mit fasadi“ (kontaktna fasada), stiropor kao termoizolacioni sloj je
samo jedan od sastavnih delova te kontakt fasade. Osim njega, Vi
imate i lepak, i armatrurnu mrezicu, podlogu za fasadu, eventual-
noitiplove, a naposletkuizavrsnislojfasade. Osim svih tih drugih
artikala, tu su i troSkovi izvodenja radova — od postavljanja skele,
pa do njene demontaZe nakon zavrSetka radova. Sve ove artikle
Vi kupujete i ugradujete, a troskove izvodenja imate identicne —
bez obzira na debljinu termoizolacije od stiropora za koju ste se
odlucili! Sem toga, znacajan deo energije se, osim kroz neizolo-
vane fasade, gubi i kroz termicki neizolovane tavanske prostore.
Recimo tavansku plo¢u jednog tavana koji se koristi iskljucivo kao
skladiSteni prostor svakako treba da posmatrate kao ,,petu stranu
fasade®, pa da samim tim i nju kvalitetno termicki izolujete. Da se
vratimo na fasadni zid: Osim naSeg standardnog fasadnog stiro-
pora (Austrotherm EPS AF), mi nudimo i sivi fasadni stiropor (Au-
strotherm EPS AF PLUS), Cija boja potice od prisustva Cestica gra-
fita u njemu. On je za nekih 20-23% bolji izolator od standardnog

fasadnog stiropora bele boje. Dakle sa sivim stiroporom debljine
recimo 16cm postiZete istovetan ili priblizan efekat onom kojeg
postizete uz Austrotherm EPS AF debljine 20cm. Da zakljucim:
Nemojte Stedeti na debljini fasadne termoizolacije od stiropora, a
isto tako nema potrebe da kupujete i ugradujete tvrde tipove stiro-
pora od fasadnog — ne samo zato Sto su ti tipovi stiropora skuplji
i za Vas finansijski neekonomicniji, nego i zato Sto sa njima odnos
ucinka i cene nije za Vas povoljniji (kada pricamo o fasadi). Rec je
o stiroporima koji svoju primenu nalaze tamo gde su veca pritisna
optereéenja, dakle u podovima gradevinskih objekata.

Aleksandar Kusic: Arhitekta sam i bavim se prevashodno projek-
tovanjem. Potrebna mi je Va3a stru¢na pomo¢. U finalnoj smo fazi
izrade PZI (projekat za izvodenje) za sedam viseporodicnih obje-
kata u Boljevcu. Inicijalno smo predvideli kontaktnu fasadu sa ka-
menom vunom kao termoizolacionim slojem, debljine 12cm. Inve-
stitor medutim zahteva izmenu projekta, odnosno upotrebu EPS-a
(stiropora) umesto kamene vune. Da li je to neupitno sa aspekta
protivpoZarnosti?

AUSTROtimes br. 38 / april 2022.

TEHNICKO SAVETOVANJE

Sava MiloSevic: “Pravilnik o tehnickim zahtevima bezbednosti od
poZara spoljnih zidova zgrada“ (SluzZbeni glasnik RS, br. 59/2016,
36/2017 i 6/2019), shodno standardu SRPS EN 13501-1, apsolut-
no dozvoljava primenu stiropora u kontaktnoj fasadi (ETICS), za
objekte zakljucno sa kategorijom ,,V2“. Dakle za objekte visine
do 22 metra (mereno od nivoa pristupa vatrogasnog vozila, pa do

©)
-

4) Kategorija “V2” koja obuhvata:

(1) stambene, stambeno-poslovne, poslovno-stambene i
poslovne zgrade BRGP povrsSine preko 2000 m2 ili visine od
15 m do 22 m i zgrade javne namene visine od 15 do 22 m;

(2) zgrade povecanog rizika u pogledu evakuacije u slu¢aju
hitnosti (vrtici, Skole, fakulteti, domovi zdravlja, bolnice,
domovi za stara lica, stacionari i ustanove za lica sa
posebnim potrebama i sl.) kapaciteta najviSe 500 lica;

(3) zgrade javne namene u kojima se okuplja od 200 do 500 lica;

Izvod iz Pravilnika o tehnickim zahtevima
bezbednosti od poZara spoljnih zidova zgrada
(,SL. Glasnik RS, br. 59/2016, 36/2017 i 6/2019)

poda poslednje etaZe na kojoj se krecu ljudi), u kojima ne boravi
visSe od 500 lica, nemate nikakvih problema. Sa naSom sestrin-
skom kompanijom ,Baumit“ (proizvodaci fasada, gradevinskih
lepkova itd.) mi smo izradili tzv. ETA-sertifikat za fasadni termoi-
zolacioni sistem i i posedujemo klasifikaciju ,,B-s1,do*, Sto je jo3
bolje od traZene klasifikacije u pomenutom Pravilniku (,,B-s1, d1%).
Nasi artikli u ispitanom sistemu su klasi¢an beli fasadni stiropor
(Austrotherm EPS AF), ali i sivi (,grafitni) fasadni stiropor Au-
strotherm EPS AF PLUS.

Dragan Mati¢: Saljem Vam fotografiju moje kuce, korisnog prosto-
ra 160 m2, natri etaZe - podrumski deo, prizemlje i sprat. Koje Vase
termoizolacione materijale i koje njihove debljine mi preporucuje-
te po pozicijama?

Sava MiloSevic: Kako vidim sa fotografije, dosli ste do faze izvo-
denja takozvane kontaktne fasade. U nekim ranijim vremenima je
veliki broj ljudi u Srbiji ugradivao na fasadi stiropor debljine 5cm
i to je smatrao optimalnim. Kao Sto je opStepoznato, imali smo u
poslednjih 10-15 godina i globalnu ekonomsku krizu, ali i global-
nu energetsku krizu koja traje i dan danas. Godine 2011. je objav-
lien ,,Pravilnik o energetskoj efikasnosti zgrada“ i tu je za fasadni
zid odredena tzv. ,,U“-vrednost koja se postiZe sa stiroporom kao
fasadnom termoizolacijom Austrotherm EPS AF debljine 12cm
(alternativno 10cm ukoliko koristite nas sivi fasadni stiropor Au-
strotherm EPS AF PLUS). Ta debljina je postala obavezna za sve
javne objekte koje finansira drzava, ali u meduvremenu i u privat-
nom sektoru imamo sve viSe pojedinaca koji na svoje objekte po-
stavljaju ovakve ili slicne debljine termoizolacije. Preporucujem
i Vama da ugradite ovakvu debljinu na fasadi - neéete pogresiti.
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Kada je u pitanju podrum, vidim da je on do pola ukopan, a gornja
polovina je podrumski betonski zid iznad nivoa terena. Na ovakav
betonski zid postavite nasu hrapavu ruzicastu plocu od ekstgrudi-
ranog polistirena - Austrotherm XPS TOP P. Bitno je da ploc¢a bude
hrapava (oznaka ,,P*), jer samo na takvu podlogu dobro prijanjaju

malterili lepak. Debljina moZe biti 2cm, 3cmili secm. NaSa XPS-plo-
Caje ne samo dobartermoizolator, ve¢ i dobro zaptiva vlagu, sto je
vrlo bitno za ovakva podruéja primene. Sto se potkrovlja tice, jeri
njega vidim na fotografiji, ne znam ovog trenutka da li ¢e Vam ono
sluZiti samo kao skladisteni (a time verovatno i negrejani) prostor,
ili Cete ga koristiti kao klasican stambeni prostor. U prvom sluca-
ju treba da izolujete tavansku plocu postavljanjem nekog od na-
Sih podnih stiropora (Austrotherm EPS A1oo0 ili Austrotherm EPS
A120), a u drugom slucaju za tim nema potrebe, ali onda svakako
izolujte podrucje izmedu krovnih rogova — dovoljni su laganiji sti-
ropori Austrotherm EPS AA3o ili fasadni Austrotherm EPS AF, ali
zato uvecim debljinama, najbolje u debljini samih krovnih rogova.
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Zeljko Bari¢i¢: Treba mi konsultacija u vezi termicke izolacije pod-
ne ploce stambeno-poslovnog objekta u Indiji. Objekat poseduje
podrum, sa tehnickom etaZzom iznad nivoa podruma. Predvideo
sam ugradnju Vase najcvrsce XPS-ploce (Austrotherm XPS TOP 70)
debljine 15omm, ispod temeljne stope. Da li je ovo odgovarajuca
termoizolacija za objekat spratnosti po+ pr+ 6 ?

Sava MiloSevic: Ispod temeljne ploce ste izabrali ugradnju najbo-
lieg moguceg termoizolacionog proizvoda kada je nasa proizvod-
nja u pitanju! Nezavisno od termoizolacionog efekta, rec je o ploci

koja u isto vreme poseduje pritisnu ¢vrstocu od ¢ak 700 kPa (70 t/
m2), a u praksi je jo3 bitniji podatak je da je ona opteretiva do 25
t/m2 (opteretivost se odreduje za samo 2% stisljivosti ploce). U
fabrici u NiSu proizvodimo XPS-ploce debljina samo do 12o0mm,
pa je preporuka da ugradite dvoslojno, debljine 100mm i jomm.
Dodatna je preporuka da ploce u dva nivoa ukrstite pri polaganju,
Cime prekrivate spojnice. Na ostalim betonskim pozicijama (mimo
temelja) vi nemate tako ekstremna pritisna opterecenja. Rec je o
vertikalnim povrsinama kao 5to su zidovi / atike, pa je tu dovoljno
postaviti Austrotherm XPS TOP 30 (mada je i ova ploca pritisno
opteretiva do zavidnih 13 t/m2, sa 2% stisljivosti). Na naSoj inter-
net stranici www.austrotherm.rs imate u rubrici,,Download“ kom-
pletnu tehnicku dokumentaciju u vezi sa svim proizvodima iz nase
palete — ateste, tehnicke listove i izjave o karakteristikama.
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AUTORSKI TEKST PARTNERA

Roma Company - 30 godina uspeha

Roma Company, vodeca kompanija za distribuciju boja, lakova, tapeta, lepkova i drugih proizvoda za zavrSne
radove u gradevinarstvu, ove godine obeleZava jubilarnih 30 godina uspeSnog poslovanja. Od pocetka
oshivanja, 21. maja 1992. godine, sa iste adrese, belezimo konstantne poslovne uspehe i uporedo se razvijamo

u skladu sa potrebama trzista.

JROMA

I COTpany
BojesFasade=Tapete

Godina zajedno

Na samom pocetku osnivanja, Roma Company zapoSsljavala je jed-
nog radnika, a danas se moZzemo pohvaliti brojem od 170 zaposle-
nih u pet gradova u Srbiji i Crnoj Gori. Tradicija, lojanost i poverenje
su oshovni parametri naseg poslovanja. Kao porodicna firma koja
vodi racuna o svojim zaposlenima trudimo se da pratimo trendove
i omogucimo savremenu opremu i alate za naSe poslovanje, kao
i da obezbedimo konstantno usavrSavanje i edukaciju, kako za
nase zaposlene, tako i za nase kupce.

Vec 30 godina oslanjamo se na kvalitet i pouzdanost, Sto se ogleda
u poverenju koje nam je pokazano od strane vise miliona zadovolj-
nih korisnika. URoma Company se na godiSnjem nivou proda roba
Cija kolicina bi se mogla meriti kroz viSe od 8.000 Slepera robe go-
disnje. Samo tokom jedne godine, poverenje nam pokaze preko
pola miliona zadovoljnih korisnika koji posete nase maloprodajne
objekte, a sa preko 40.000 sastanaka na godiSnjem nivou na tere-
nu negujemo naSe odnose sa partnerima i saradnicima.

Kao kompanija koja neguje tradiciju i porodi¢ne vrednosti, deluju-
¢i kroz pruzanje pomoci lokalnim samoupravama u kojima poslu-
jemo, priznati smo kao druStveno odgovorno preduzece koje kroz
brojne humanitarne akcije i donacije pomaZze svojim sugradanima.
Kroz nas program veliki broj osnovnih Skola Sirom Srbije dobile su
pametne edukativne stepenice kao dodatak edukaciji i estetskom
momentu. PredSkolske ustanove, parkovi, porodiliSta, pozorista,
zoo vrtovi, samo su neke od institucija koje smo podrzali kroz
druStveno odgovorno poslovanje, a cilj nam je da u narednim go-
dinama kroz konstantni razvoj i napredovanje prosirimo delovanje
na joS vedi broj institucija. Podrzali smo veliki broj festivala kao i
mladih neafirmisanih umetnika, koji su kroz nas program pomoci
ostavili doprinos kroz svoju umetnost i kreativnost.
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U godini jubileja, Zelja nam je da ostavimo trag u lokalnim zajed-
nicama u kojima poslujemo. Simboli¢na sadnja po 30 stabala u
svakom gradu u kojem poslujemo, kao poruka osnazivanja, traja-
nja i stabilnosti krasice gradske trgove, parkove, ulice, a novcana
donacija otici e u ustanove koje su od prioritetnog znacaja.

Tokom ovih 30 godina moZemo se pohvaliti i velikim brojem prati-
laca na drustvenim mreZama, na drustvenoj mrezi Facebook prati
nas oko 150.000 ljudi, koji nam svakodnevno Salju osmehe zado-
voljstva zbog kvaliteta usluge koje im pruzamo, a godiSnje preko
350 puta smo prisutni i kao podrSka na prvoj sporednoj stvari na
svetu — fudbalskim utakmicama, kao i na koSarkaskim, odbojkas-
kim i drugim znacajnim sportskim manifestacijama.

Veliku podrsku u naSem razvoju i poslovanju dugujemo svim na-
$im zaposlenima, prijateljima, poslovnim partnerima, dobavlja-
¢ima i zadovoljnim potrosacima, koji su obeleZili svaki proces ra-
zvoja i poslovanja naSe porodicne kompanije i sa kojima slavimo i
delimo sve naSe uspehe.

Jedan od njih svakako jeste Austrotherm, koji sa Roma Company
ima visok nivo saradnje duZe od 15 godina, Sto za kupce znaci is-
poruka robe vrhunskog kvaliteta u najkraéem roku na teritoriji Sr-
bije i Crne Gore. Kako bi dobili krajni proizvod vrhunskog kvaliteta,
savetujemo svim naSim kupcima da koriste stiropor renomiranog
proizvodaca - Austrotherma, Sto garantuje da se radi o stiroporu
propisane gustine (17gr/cm3), koji je pravilno ekspandiran i osta-
reo, dakle stiropor Cije ce dimenzije viemenom da se menjaju u do-
zvoljenim granicama. Proizvodi Austrotherma su po kvalitetu pre-
poznatljivi na trzistu i nije slucajnost Sto su najprodavaniji u Srbijl.
Kupovinom svih proizvoda u Roma Company sigurni ste da kupu-
jete original proizvode, da je roba ispravno skladiStena i da se sa
njom paZzljivo rukovalo.

U narednih 30 godina nastaviéemo sa dobrom praksom i kvalitet-
nim uslugama u cilju odrzavanja | razvoja svih nasih usluga, kao i
na pojacanju distributivnih i prodajnih kapaciteta.

Roma Company u brojevima:

170
40.000
8.000
500.000
150.000

350

zaposlenih

sastanaka na terenu godisSnje

Slepera prodate robe godiSnje

posetilaca maloprodajnih objekata godiSnje
pratilaca na Facebook-u

sponzorstava sportskih dogadaja godiSnje
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REFERENTNI OBJEKTI

Novi referentni objekti u Srbiji

Konstantno obogadivanje referentne liste objekata na kojima su ugradeni naSi proizvodi je naSa stalna misija,
otkad postojimo i poslujemo u Srbiji (od 2001. godine). Nastavljamo sa praksom prezentovanja referenci u
naSem kompanijskom magazinu, uvereni da i na taj nacin stiCemo nove poslovne partnere i prijatelje. | ovaj
put su, logi¢no, najbrojniji objekti u Beogradu, ali imamo i po jedan objekat u zapadnoj (Valjevo), odnosno u
istocnoj Srbiji (Pirot).

Naziv objekta: ,,A BLOK“ (faza 4)

Lokacija objekta: Novi Beograd

Partner izvodac: TIM SISTEM PLUS doo, Beograd
Ugradeni proizvodi: Austrotherm EPS A100

Ugradena koli¢ina: 125,00 m3
Pozicija: ravan krov

Naziv objekta: ,,Novi Doréol“

Lokacija objekta: Beograd

Partner izvodac: TIM SISTEM PLUS doo, Beograd
Ugradeni proizvodi: Austrotherm EPS A150
Ugradena kolicina: 690,00 m3

Pozicija: ravan krov
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REFERENTNI OBJEKTI

Naziv objekta: ,,Central Point Hotel“
Lokacija objekta: Beograd

Partner izvodac: TECTUM doo, Beograd

Ugraden proizvod: Austrotherm EPS T650
Ugradena kolic¢ina: 2.300 m2 (d = 3cm)

Pozicija: podna zvuéna izolacija od udarne buke

Partner izvodac: TIM SISTEM PLUS doo, Beograd
Ugraden proizvod: Austrotherm XPS TOP 30
Ugradena kolicina: 110,00 m3

Pozicija: ravan krov

Naziv objekta: ,,West 65 - MALL*

Lokacija objekta: Novi Beograd

Partner investitor: PFB doo, Beograd
Ugraden proizvod: Austrotherm XPS TOP 30
Ugradena koli¢ina: 1.470,00 m3

Pozicija: podovi i ravan krov
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REFERENTNI OBJEKTI

Tip objekta: Stambeno-poslovni

Lokacija objekta: Beograd (Mirijevo)
Partner izvodac: Kolor gradnja, Beograd
Ugraden proizvod: Austrotherm EPS AF
Ugradena koli¢ina: 10.000 m2 (d = 10cm)
Pozicija: fasada

Naziv objekta: ,,LIDL*

Lokacija objekta: Valjevo

Partner izvodac: CREDO doo, Vranje

Ugraden proizvod: Austrotherm XPS TOP 30
Ugradena kolicina: 220,00 m3

Pozicija: ploca prizemlja, ispod podne konstrukcije

Tip objekta: Stambeni

Lokacija objekta: Pirot, Ul. Danila KiSa 5
Spratnost objekta: Pd+P+2

Partner investitor: Stojanovié, Pirot

Ugradeni proizvodi, koli¢ine i pozicije:
e Austrotherm XPS TOP 30:
350 m2 (d = 5cm) - podovi i perimetarna
izolacija
¢ Austrotherm EPS T650:
1.300 m2 (d = 2cm) - podna zvucna
izolacija
e Austrotherm EPS AF:
1.300 m2 (d = 10cm) - fasada
e Austrotherm EPS A120:
450 m2 (d = 15cm) - ravan krov
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Austrotherm & Roma Company
ponovo sa partnerima na Jahorini

Posle prinudne pauze 2020. godine, krajem proSle 2021. godine smo se, u okviru manifestacije ,,Ski Opening
2021”7, opet lepo druZili na planinskoj lepotici iznad Sarajeva.

Nasa kuca, zajedno sa preduzeéem ,Roma Company“, tradicio-
nalno od 2016. godine organizuje decembarska zimska druZenja
na Jahorini, gde okupljamo naSe poslovne partnere i koristimo
otvaranje skijaske sezone da svi zajedno uZivamo u zimskim ca-
rolijama koje ova planinska lepotica nudi. Pretpro3le 2020. godine
smo, iz razumljivih razloga (pandemija), morali da odustanemo od
organizacije ovakvog jednog skupa. Kako se priblizavao decembar
2021, tinjale su i rasle nade da bismo, uprkos i dalje vladajucoj
pandemiji, uz izvesna ogranicenja ipak mogli ponovo da se oku-
pimo. To se, na radost svih nas, obistinilo i tako smo se u perio-
du 03/06.12.2021. (petak-ponedeljak) ponovo nasli na Jahorini.
Nasavelika grupa je brojala 100-tinak ljudi (racunajuciizaposlene
u nase dve kuce, koji su na Jahorini bili ,gostuju¢i domacini“), a
smestaj je i ovaj put bio u hotelu ,,Jermag* koji je, bez ikakve dile-
me, i danas najkvalitetniji hotelski objekat na Jahorini.

Vremenske prilke su nas ovaj put bas posluZile, bile su kao poruce-
ne!lusubotuiunedeljuje bilo predivno vreme za skijase — vedro,
suncano, sa vise nego dovoljno velikim i kvalitetnim prirodnim
sneznim pokrivacem. Iskusniji skijasi unutar naSe grupe su u ta
dva dana skijali ,,od jutra do sutra“ (obezbedili smo im naravno

INFO JAHORINA:

Ova planina je postala planetarno popularna sada ve¢ davne 1984. godine, kada
su Sarajevo i tadasnja Jugoslavija bili domacin XIV Zimskih olimpijskih igara. Dana
13. februara 1984. je tako na Jahorini organizovana olimpijska trka u veleslalomu
u konkurenciji Zena, kao u prvoj olimpijskoj alpskoj disciplini odrzanoj na tim igra-
ma. Bile su ovo inace prve Zimske olimpijske igre u istoriji na kojima se takmice-
nja u Zenskoj i u muskoj konkurenciji nisu odrZavala na istim stazama. Jahorina je
ugostila skijaSice, a takmicenja za skijaSe u slalomu, veleslalomu i spustu su se
odrzala na obliZnjoj Bjelasnici. Olimpijski centar Jahorina danas raspolaze sa 35
km odli¢no pripremljenih skijaskih staza i sa Cetiri ski-lifta (tri Sestoseda i jedan
dvosed). Kapacitet ovih skijaskih liftova iznosi 13.000 skija3a po jednom casu.
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celodnevne ski pasove), a posebnu ¢ar na izuzetno uredenim ski-
jaSkim stazama je nudilo noéno skijanje. Manje iskusnim poje-
dincima kada su skijaske vestine u pitanju smo i ovaj put ponudili
Casove skijanja, radujuci se Sto je takvih pojedinaca ovaj put bilo
manje nego prethodnih godina. U na3oj grupi je bilo naravnoi ljudi
koji generalno ne skijaju, ali su i oni na Jahorini nasli svoj uZitak,
koristeéi predivnu prirodu i iste takve pesacke staze, udisuéi naj-
kvalitetniji planinski vazduh.

Hotel, Termag“je naSim gostima ponudio ne samo kvalitetan sme-
Staj i prehranu, vec¢ i mogucnosti koriscenja bazena, spa centra,
kao i kuglane. Te moguénosti su obilato i koris¢ene, pa su one tako
obogatile sportsko-turisticki sadrzaj pruZzen naSoj grupi.

U subotu uvece je, ponovo tradicionalno, vecera (uz Zivu muziku)
organizovana u obliZznjem restoranu ,,Koliba”, gde su se nas3i gosti
do duboko u no¢ lepo zabavili i proveli.

Uvereni da smo svim nasim gostima i ovaj put pruZili lep ,,produZe-
ni“ decembarski vikend naJahorini, unapred se radujemo sli¢cnom
druZenju i krajem ove godine, nadajuci se da ¢e do tada pandemija
i definitivno pripadati nasSoj pro3losti.
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Trgovacko preduzece sa snaznim
inzenjerskim kadrom u rukovodstvu

Na ulazu u Novi Sad sa severoistoCne strane, na geografski izvanrednoj lokaciji u naselju Klisa, nalazi se
stovariSte preduzeca,,BETA-B*. Sa ovim trgovcem gradevinskim materijalima mi saradujemo jos od 2005. godine
— kvalitetno i uspesno. Kod njega barem jednom sedmicno svraéa nas prodajni predstavnik za Vojvodinu, a ovaj
put ga je posetio i nas marketinski sektor, sa Zeljom da napravi prilog za proleéni broj ,,AUSTROtimes“-a, u
kojem Ee ga predstaviti Citalackom auditorijumu naSeg kompanijskog magazina.

Osniva¢ preduzeéa ,,BETA-B“ je Branislav Cabrilo, gradevinski
inZenjer koji se po izbijanju gradanskog rata u nekadasnjoj Jugo-
slaviji 1992. godine iz Mostara (BIH) sa porodicom preselio u Novi
Sad, da bi Sest godina kasnije (1998.) registrovao ovo preduzece,
koje je do danasnjih dana zadrzalo svoj porodicni karakter. Brani-
slav je naZalost preminuo pre pet godina, a svi ostali ¢lanovi poro-

dice (supruga Spomen-
ka i deca lgor, Milica i
Vladimir) su preuzeli ru-
kovodenje preduzeéem
koje danas predstavlja
naSeg znacajnog par-
tnera ujednom tako eko-
nomski bitnom centru i
regiji kao $to su to Novi
Sad i Vojvodina.

Ono 3to je zaista speci-
ficno za ,BETA-B“ je da
ono, uprkos €injenici da
je to danas trgovinsko

Igor Cabrilo
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preduzece, raspolaZe izuzetno snaznim inZenjerskim rukovode-
¢im kadrom. Branislav je po struci bio gradevinski inZenjer, iste
struke je i Spomenka, a oboje su pre osnivanja ,,BETA-B“ radili u
izvodackoj gradevinskoj operativi. Potomci Milica i Vladimir su za-
vrsili srednju gradevinsku Skolu u Novom Sadu, a potom su oboje
studirali i diplomirali na Arhitektonskom fakultetu u Novom Sadu.
Nas sagovornik Igor, najstariji od njih troje, je jedini koji nije teh-
nicke struke - studirao je jedno vreme na Ekonomskom fakultetu
u Beogradu, a poslednjih deset godina je konstantno u poslu, sve
vreme u porodi¢nom preduzecu.

»AUSTROtimes*: Igore, najpre hvala naizdvojenom vremenu. Vasa
saradnja sa nama traje ve¢ dosta dugo, zar ne?

Igor Cabrilo: Da, evo veé 17 godina. Tada kada smo zapoceli medu-
sobnu saradnju ja jo$ nisam bio direktno ukljucen u posao, ali se
setam oceve saradnje sa tadasnjim proizvodacem ,Deltamatic,
Ciji smo stiropor nabavljali. Vi ste u leto 2005. godine preuzeli nji-
hov proizvodni pogon u Srbobranu i prakticno odmah zatim je ot-
pocela saradnja nase dve kudée.
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»BETA-B“ trguje sa raznim vrstama gradevinskih materijala. Izdvo-
jili bi termoizolacione i hidroizolacione, kompletan fasadni, kao i
gips program. Sve u svemu, preko 3.000 artikala su dostupni na
prodajnom mestu ovog naSeg partnera.

»AUSTROtimes*: Da li su nasi termoizolacioni materijali jedini na
Vasem stovaristu kada su u pitanju stiropor (EPS) i ekstrudirani po-
listiren (XPS)?

Igor Cabrilo: Nisu jedini, ali je brend ,,Austrotherm* kod nas sva-
kako veéinski, dominantan brend i kada je u pitanju stiropori kada
govorimo o XPS-u. Procentualno ste kod nas zastupljeni sa mini-
mum 70% (stiropor) i sa preko 90% kada je u pitanju XPS.

Stovariste ,,BETA-B“ se nalazi na adresi Temerinski Put 22. Pre ot-
prilike deceniju je postojalo jo$ jedno prodajno mesto, u Backom
Petrovcu, ali onda ono prepusteno rodaku i poslovnom partneru
koji se bavi trgovinom uglavnom grubim gradevinskim materijali-
ma. ,,BETA-B“ danas zapo3ljava desetak ljudi, a od voznog parka
trenutno raspolaZe sa 2 kamiona (nosivosti 4,5 to odnosno 1,25
to), ali je u planu i nabavka treceg, najveceg, koji e biti troosovin-
ski. Stovariste je povrSine 5.000 m2, a od toga je 500 m2 zatvoreni
skladisteni prostor.

»AUSTROtimes*: Kako izgleda struktura Vase klijentele, kupaca?

Igor Cabrilo: Nominalno veéi broj nagih kupaca €ine individualni
kupci, privatna lica, medutim ako poredimo po koli¢inama - ot-
prilike dve treé¢ine prometa ostvarujemo sa investitorima i izvoda-

Cima radova (65%), a preostalu tre¢inu (35%) sa privatnim licima.

»AUSTROtimes*: Iz ovoga izvlacimo zakljucak da dosta robe ispo-
ruCujete na objekte u izgradnji?

Igor Cabrilo: Ispravno zaklju€ujete. Mi imamo jako dobru saradnju
sa poznatom novosadskom izvodackom kuéom ,,BEST izgradnja“.
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Veliki je broj referebtnih objekata na koje smo isporucili Vasu ter-
moizolaciju, a od zavr3enih objekata bih pomenuo Vrdnicku kulu
(sajuZne strane Fruske Gore), prodajni objekat ,,LIDL“, a svakako i
naselje ,,Jugovi¢evo* koje je gradeno u viSe etapa, za potrebe per-
sonala iz sluZbi bezbednosti (vojska i policija).

»AUSTROtimes*: Da li ste zadovoljni naplatom? Kako prolazite
kroz ovu, sad ve¢ dvogodi$nju pandemiju?

Igor Cabrilo: Naplata je dobra, zadovoljni smo. Ne znam da li ima-
mo neku posebnu sre¢u sa nasim kupcima, takvi kakvi su, ali za-
ista nemamo razloga da se Zalimo, veéih problema nemamo, a ti
manji problemi se reSavaju u hodu i ne ometaju nam svakodnevno
poslovanje. Sto se korone tice, u martu 2020. kada je sve pocelo
mi jedno mesec dana uopste nismo radili. Seticete se, to je bio taj
prvi period kada niko nije znao 3ta se zapravo deSava, kako se tre-
ba pravilno postaviti prema svemu tome itd. Moram da istaknem
pomoé drzave utom periodu, koja je na sebe preuzelaisplatu plata
zaposlenima, u trenucima kada nismo ostvarivali nikakve promete
niti prihode. Posle tog pocetnog perioda smo se stabilizovali do
kraja 2020. godine, a mogu re¢i da nam je 2021. godina bila veoma
dobra u poslovnom smislu,

bez obzira Sto je i cele pros-

le godine pandemija imala

svoje talase zaraZavanja lju-

di. Imali smo proSle godine
probleme jedno mesec-dva
saboleS¢unasih zaposlenih,

ali je sa druge strane malo- A
prodaja procvetala, pa sve u
svemu moZemo konstatovati
da smo odli¢no prosli kroz
ovaj period. Nadam se da ¢e
ovoj pandemiji skoro dofi
kraj, jer sve ovo stvarno pre-
dugo traje.

BETA-B

Temerinski Put 22

21000 Novi Sad

Tel: +381(0)21 6411642
Web: www.beta-b.rs
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»AUSTROtimes“: NaSe standardno pitanje koje upuéujemo sva-
kom trgovcu je pitanje oko debljina termoizolacije koje kupci traze
i narucuju. Primecujete li razlike danas i nekada?

Igor Cabrilo: Naravno da primeéujemo i to drasti¢ne razlike. Videli
ste ovde kod nas pakete Vasegfasadnogstiropora, sa plo¢ama deb-
ljine 10, 12 i 15cm. To su naSe stalne porudZbine, potpuno uobica-
jene poslednjih par godina. Ranije to nije bilo tako, ve¢ se po pra-
vilu narucivala debljina od 5cm. Primeéujemo drasti¢na povecanja
i kada su u pitanju debljine ruZicastih XPS-ploca. One se, istina, i
dalje traZe najviSe u debljinama od 2cm i 3¢m kada je u pitanju pri-
mena u podovima, ali je to i razumljivo, zbog manjka raspoloZivog
visinskog prostora na etaZi. Medutim, kada analiziramo porudZzbi-
ne i koli¢ine XPS-a za koje znamo da se ugraduju u podrucjima te-
melja, podruma i ravnih krovova — tu gotovo da nema ploca manjih
debljina od 5cm, a ¢esto imamo upite i za 10cm, 15¢m ili Cak 20cm!

»AUSTROtimes“: Kad veé pominjete na$ XPS, da li kupci znaju za
razlike izmedu glatkih i hrapavih ploca, kad i gde treba koju prime-
niti, tj. ugraditi?

Igor Cabrilo: Trudite se Vi, a trudimo se i mi da im te informacije
konstantno pruZimo. JoS uvek se hrapave ploce narucuju vise nego
Sto bi trebalo, s obzirom da su podrucja primene glatkih ploca
mnogo Sira. Uvek kupcima govorimo da hrapave ploce primenju-
ju samo tamo gde se na njih nanosi lepak ili malter (sokle, obodi
meduspratnih ploca), a svuda gde su ploce izloZene direktnom
uticaju vode / vlage kao i visokim pritisnim opterecenjima (teme-
lji, perimetarna izolacija, podovi ravni krovovi) — tu je uvek glatka
ploca ispravan izbor.

»AUSTROtimes“: Dakle zadovoljni ste naSom tehnickom podrs-
kom?

Igor Cabrilo: Veoma smo zadovoljni. Smatram tu Vasu uslugu nista
manje bitnom od kvaliteta proizvoda i preciznostiitacnostiisporu-
ke. Ova tri faktora vas i ¢ine naSim glavnim dobavljacem termoizo-
lacije od stiropora i XPS-a.

»AUSTROtimes*: Imate li neke konkretne poslovne planove za bu-
duénost, u smislu nekih dodatnih investicija?

Igor Cabrilo: Ove godine jog ne, osim nabavke tog jednog novog
troosovinskog kamiona kojeg sam pomenuo na pocetku razgovo-
ra. U narednih par meseci ¢emo doneti konkretnu odluku kada je
u pitanju naredna 2023. godina. Moguce da ¢emo se odluciti za
izgradnju jednog maloprodajnog objekta u sklopu stovarista. Ras-
polaZzemo na stovaristu sa dovoljnim prostorom za tako nesto, bez
obzira da li to budu 300 m2, ili mozda ¢ak 600 m2 na dve etaZe.
Odlucimo li se za ovo poslednje — ko zna, mozda tu nastane i neki
novi sektor preduzeca koji ¢e se baviti projektovanjem. Ljudskih i
struénih kapaciteta imamo za tako nesto, s obzirom da su i brat i
sestra diplomirani inZenjeri arhitekture.
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Velika investicija u nasoj austrijskoj
XPS-fabrici u Purbahu

Grupacija ,,Austrotherm International“ sprovodi u 2022. godini novu veliku investiciju u Austriji. Do¢i ¢e do
novog proSirenja proizvodnog kapaciteta u XPS-fabrici u Purbahu (Purbach), ¢ime se otvaraju 20 dodatnih
radnih mesta, 3to je bitan podatak za region istocne Austrije u kojoj je ova fabrika locirana.

U pitanju je investicija u visini od 20.000.000 €, a novootvorena
radna mesta unutar nase austrijske majke-kompanije Austrotherm
GmbH nisu i jedina, s obzirom da ¢e na ovom investicionom pro-
jektu biti uposleno vise manjih i srednjih preduzeca. Investicija je
zapoceta u februaru mesecu, a kada ona bude dovrSena, Sto se
ocekuje u toku jeseni ove kalendarske godine, u nasoj fabrici u
Purbahu ¢e biti zaposleno oko 130 ljudi, sa vrlo izvesnim, osigura-
nim poslovnim perspektivama u narednim godinama.

»PotraZznja za XPS-
termoizolacijom koja
Stedi eneregiju i Stiti
Zivotnu stredinu je sve
veca. Ocekujemo da
se takavtrend nastavi i
ubuduce, s obzirom na
postojeci tzv. ,,Green
Deal“ Evropske Unije.
To je bio glavni razlog
za donoSenje nase
odluke da u toku ove
godine proSirimo proizvodni kapacitet naSe fabrike u Purbahu*, izja-
vio je Klaus Haberfelner (Haberfellner), generalni direktor grupacije
,JAustrotherm International®, a zatim dodao i sledece:

Klaus Haberfellner, generalni direktor
grupacije “Austrotherm International®

»Austrotherm GmbH, kao austrijsko preduzece u privatnom, porodic-
nom vlasnistvu, poklanja puno paznje tome da bude dobar partner
u regionu. Pored stvaranja i otvaranja novih radnih mesta, za nas je

Musbaunps g

Produktion ;
- ol
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Sleva nadesno: Robert Novak (direktor prodaje Austrotherm
GmbH), Martin Horak (gradonacelnik Purbaha), Sebastian
Horvath (direktor fabrike u Purbahu), Heimo Pascher (tehnicki
direktor grupacije ,,Austrotherm International®), Harald
Neumayer (zamenik gradonacelnika Purbaha), Wolfgang Trenk
(prokurista Mandelbauer Bau GmbH, izvodac radova).
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3-D model izgleda fabrike u Purbahu nakon zavrsetka radova

i posebno bitno da omoguéimo Sto je moguce bolju integraciju nase
fabrike u okolinu jezera Nojzidl (Neusiedler See), koje spada u svet-
ske bastine UNESCO. To nam je i uspelo, zahvaljujuéi konstruktivnoj
saradniji politike, drZavnih institucija, eksperata, kao i drustva ,,Svet-
ska bastina Jezero Nojzidl“ (Welterbe Neusiedlersee). “

Odrziva investicija u inovativne proizvodne tehnologije

U izgradnji nove proizvodne hale ée se koristiti visokoefikasni ter-
moizolacioni materijali marke ,,Austrotherm“ — od potkonstrukci-
je, preko fasade, sve do krova. Podno grejanje e biti u funkciji na
energetski Stedljiv nacin, koristeéi otpadnu toplotu. Krov hale ée
biti delimi¢no ozelenjeni krov, a delimicno Ce se koristiti za odrZivu
proizvodnju elektricne energije sa fotonaponskim sistemom. Nova
proizvodna hala ce biti dugacka cak 160 metara, a opticki Ce biti
tako projektovana da moZe optimalno da se integriSe u Jezero Noj-
zidl (Neusiedlersee), UNESCO svetsku bastinu.

»Austrotherm GmbH je jedini proizvodac termoizolacionih XPS-plo-
¢a u Austriji. Ova investicija garantuje krace transportne puteve i
doprinosi zastiti klime. Sem toga, u Purbahu investiramo u najno-
viju tehnologiju ekstrudiranja, koja je u ovom trenutku jedinstvena
u Evropi“, izjavio je Dr. Hajmo Paser (Dr. Heimo Pascher), tehnicki
direktor grupacije ,,Austrotherm International“.

Koncept dizajna za integraciju u UNESCO svetsku bastinu
»Neusiedlersee”

Vec je pomenut akcenat na projektovanje koje omogucava uklapa-
nje, integraciju u prostor registrovane svetske bastine. Pored toga,
novi zeleni pojas sa autohtonim grmljem bice zasaden kao para-
van za oCuvanje privatnosti. Samo za projektovanje je budzZetiran,
tj. predviden iznos od 700.000 €.
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Optimizacija naSeg fabrickog postrojenja u Nisu
Nasa fabrika u NiSu je podeljena na dva proizvodna sektora — proizvodnja termoizolacije od stiropora (EPS) i

proizvodnja termoizolacionih ploc¢a od ekstrudiranog polistirena (XPS). U tu fabriku, preuzetu jos 2005. godine,
Austrotherm d.o.o. je viSestruko ulagao. U poslednjih nekoliko meseci je sprovedena poslednja investicija u nizu.

Krajem prosle (2021.) godine je, na-
kon viSestrukih investicija u pros-
losti, investirano u dogradnju one
postojeCe proizvodne hale u kojoj
nastaju prepoznatljive ruZicaste
XPS-plo¢e marke ,Austrotherm®.
Dogradeno je novih 400 m2 proi-
zvodnog prostora (povrsina osno-
ve), hala visine 6 metara, a taj
prostor je namenjen za smestaj
nove opreme za zavrsnu obradu i
pakovanje. lznad hale je na spratu
izgraden i nov kancelarijski prostor
za zaposlene u administraciji, sa
prateim prostorijama (trpezarija,
svlacionice, tuSevi i toaleti). To bi u
najkraéem bio opis izvedenih gradevinskih radova, a visina ove in-
vesticije iznosi oko 300.000 €.

Sto se novoinstalirane proizvodne opreme tice, ona ée omoguditi
kvalitetniji tzv. ,End Trim“, tj. joS moderniju zavrSnu obradu XPS-
ploca (formiranje ivica, odnosno stepenastog reza po obodu plo-
¢a) i pakovanje na novoj pakerici koja omogucava ,,brZi protok*

folije za tzv. ,,jumbo-paletu” (12 pakovanja ploca na paleti, obmo-
tanih folijom u jednu celinu). Nova oprema bi trebalo da podigne
proizvodno-distributivni kapacitet za ¢ak preko 50%!

Centrala grupacije ,,Austrotherm International, odnosno kolege iz
nase austrijske XPS-fabrike u Purbahu (Purbach) su aktivno poma-
gale, odnosno koordinisale ugradnju nove opreme u nasoj fabrici
u Nisu, na ¢emu im i ovom prilikom, na ovom mestu zahvaljujemo.

Celokupna investicija u Nisu sprovedena u jesen i zimu 2021, od-
nosno sad uzimu 2022. godine, iznosi oko 1.400.000 €.

Nov panel za podno grejanje iz fabrike u NiSu

Sistemsku plocu Austrotherm PPG koju proizvodimo u NiSu joS od 2005. godine, uskoro zamenjujemo panelom koji
¢e biti drugacjih dimenzija, drugacijeg dizajna, a i pakovanje ovog proizvoda Ce izgledati drugacije nego do sada.

Austrotherm d.o.o. Ce krajem marta 2022. godine zapoceti sa plas-
manom svog novog sistemskog panela za podno grejanje na celo-
kupna trZista Srbije, Crne Gore i Severne Makedonije. Re¢ je o pa-
nelu izradenom na bazi EPS-a (ekspandiranog polistirena), sa tzv.
»pecurkama“ u pravilnom rasteru, kao $to je to bio slucaj ranije, ali
e ovaj put taj sistemski panel biti drugacijih, uvecanih dimenzija
(1200mm x 800mm), sa falcom po obimu irine 20mm.

Panel ée se izradivati u debljinama od 40, 45 i 50mm, a posebna za-
nimljivost je da e sa gornje strane biti ,,presvucen® vakuumiranom
polistirenskom folijom (ruZi¢aste boje), koja Ce panel 5tititi od o5te-
¢enja pri montaziii fiksiranju grejnih cevi, posledica gazZenja itd.

Visina ,,pecurki“ e iznositi 24mm, Sto znaci da ¢e debljina EPS-plo-
Ce ispod ,,pecurki“ varirati od 16, preko 21, pa do 26mm. Panel je
predviden za fiksiranje grejnih cevi precnika 14, 16 ili 18mm.

Bitan podatak za projektante i izvodace radove je da se cevi mogu
postavljati u minimalnom rasteru od 5omm (3to je i, korak®), odno-

sno dalje 100mm, 15omm itd.

20

U jednom pakovanju ce se,
bez obzira na debljinu pane-
la, uvek nalaziti 10 komada,
Sto znaci da ¢e se u svakom
pakovanju nalaziti 9,60 m2
ovog proizvoda. Pakovanje
ce ciniti mat folija, koja ¢e na
sebi imati odStampane sve
bitne podatke u vezi sa pro-
izvodom i proizvodacem.

=l

Probno ,,presvlacenje“ panela
uzorkom polistirenske folije
(nece biti plave boje u serijskoj
proizvodnji) u fabrici u Nisu
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